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 ( ساعة معتمدة :12) -أولًا: متطلبات الجامعة الإجبارية 

 
 

 

01101101   3  

01101102 3  

01101111 3 01100011 

 مدمج 01100012 3   01101112

 

 ( ساعة معتمدة :12) -ثانيا: متطلبات الجامعة الاختيارية 
 ( ساعة معتمدة:12) على أن يكون المجموع مجموعة من المواديختار الطالب      
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011011423  

011011513  

011011523  

011011613  

011011713  
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011012813 
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030212013 
 

 ( ساعة معتمدة وكما يلي: 21: )ثالثاً: متطلبات الكلية
 متطلبات الكلية الإجبارية

 اسم المادة رقم المادة
الساعات 
 المعتمدة

  المتطلب السابق

 وجاهي  - 3 مبادئ محاسبة 02011111

 مدمج - 3 ( 1مبادئ إدارة الأعمال )02021111

 وجاهي - 3 مبادئ الإحصاء02021101

 وجاهي - 3 مبادئ الإدارة المالية02031211

 مدمج - 3 اقتصاد الاعمال02031122

 مدمج - 3 التسويق الرقمي مبادئ 02121111

 عن بعد - 3 نظم المعلومات الإدارية 02051111

       

 لأردني تسجيلها أو يختار مادة من المواد التي تطرحها الجامعة.يحق للطالب غير ا *
 ( ساعات معتمدة أخرى في حال عدم النجاح في امتحانات المستوى 9)يدرس الطالب **
( حاسوب استدراكي 01100012( لغة انجليزية تقوية )01100011التالية: لغة عربية استدراكية )  
 راب(01100051)

 

 

 
 
 
 

 ( ساعة معتمدة وكما يلي:   87  ت القسم: )اً: متطلبارابع
 ( ساعة معتمدة وهي: 78  ) للتخصص المتطلبات الإجبارية -أ

 اسم المــادة رقم المادة
الساعات 
 المعتمدة

المتطلب  
  السابق

 وجاهي302121111 إدارة التسويق 02121214
 وجاهي 302051111 نظم المعلومات التسويقية 02121211
 وجاهي 302121111 تصميم المواقع الالكترونية التجارية 02121212
 مدمج 02121111 3 التسويق عبر الموبايل 02121213
 وجاهي 302121211 التصميم التفاعلي للمواقع وتحليلها 02122111
 مدمج 02121212 3 اساليب البحث العلمي في التسويق 02122112
 مدمج 302121213 التسويق من خلال الشبكات الاجتماعية 02122113
 مدمج 302121214 تسويق الخدمات 02122114
 عن بعد 302121214 إدارة المبيعات 02122115
 وجاهي 302121214 قنوات التوزيع الالكترونية 02122211
 وجاهي 302122114 التسويق الرقمي المصرفي 02122212
 عن بعد 302122114 وارد البشريةادارة الم 02122213
 وجاهي 302122111 تحسين محركات البحث 02123111
 وجاهي 302122112 التسويق الاستقطابي 02123112
 مدمج 302122113 سلوك المستهلك عبر الانترنت 02123113
 مدمج CSRM 302122115إدارة العلاقات بالموردين والعملاء  02123114
 مدمج 302122211 التسعير والتكاليف  ادارة 02123115
 مدمج 302123115 تخطيط وتطوير المنتج 02123211

02123212 
الاتصالات التسويقية الرقمية المتكاملة 

IDMC 
 وجاهي 302122211

 مدمج 302123114 قضايا قانونية في التسويق الرقمي 02123216
 وجاهي 302123112 استراتيجيات التسويق الرقمي 02124111
 مدمج 302123113 التسويق الاجتماعي 02124112
 وجاهي 302123211 التصميم الجرافيكي 02124113
 وجاهي 302123211 قضايا معاصرة في التسويق والتكنولوجيا 02124114
 وجاهي 302124111 التدريب الميداني 02124211
 مدمج 302122212 ةللمنظمات الخدمي إدارة الإنتاج والعمليات 02124212

 اليـة:( ساعة معتمدة يختارها الطالب من بين المواد الت 9 المتطلبات الاختيارية: ) -ب   

  
   

 مدمج 02121214 3 المواد إدارة 02122121
 مدمج 02124114 3  02124221

 مدمج 02122111 3 بحوث التسويق 02123121
 مدمج 02121214 3 التسويق الصيدلاني والطبي 02122123
 مدمج 02121214 3 دراسات تسويقية باللغة الانجليزية 02122122
 مدمج 02121211 3 تطبيقات التسويق على الحاسوب 02122124
 مدمج 02122115 3 البيع الشخصي 02122221
 مدمج 02124114 3 التسويق نماذج في 02124222
 مدمج 302122112 مهارات التفاوض02123221
 مدمج 02123112 3 إدارة سلسلة التوريد 02123222
020211223

 
 النسبة عدد الساعات نوع التعلم

 %38.5 51 وجاهي
 %41 54 مدمج

 %20.5 27 عن بعد
 


